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Sammanfattning arbetserfarenhet

Med min gedigna erfarenhet inom affarsutveckling,
forsaljning och marknadsforing ar jag val rustad for att
driva tillvéxt och uppna strategiska mal.

Besitter formagan att identifiera och ta tillvara pa
marknadens mojligheter, vilket har lett till framgdngsrika

resultat och tillvaxt.

Vet vikten av att lyssna pé kundernas behov for att

sakerstalla en hog kundndjdhet och en langsiktig relation.

Alltid 6ppen for nya idéer och tekniker for att hitta
kreativa och effektiva l6sningar pa utmaningar.

Foresprakar naturligt modernt ledarskap - Har latt for att
lyssna, forsta och fa ett team att na sin hogsta potential
och gemensamma mal. Trivs bast i en utvecklande miljé
eller i en miljo att utveckla.

Malfokuserad med ett sjalvklart fokus pa tillvéxt och

lonsamhet:

e Spelat en avgoérande roll i att under mitt forsta ar
omvandla en utmanande prognos till en betydande
omsattningsokning.

¢ |ngétt avtal med ett av de stdérsta bygg- och
utvecklingsforetagen i varlden.

¢ Sveriges mest rekommenderade hotell - tre &r i rad

e En av Sveriges basta golfrestauranger pa tva av
Europas finaste golfbanor.

e Framgangsrikt jobbat med varumarken som iDeal of
Sweden, Nobis Hotel, Miss Clara by Nobis, Bro Hof
Slott, Stadpulsen, Lansforsakringar
Fastighetsformedling, Eklund Stockholm New York,
Best Western Hotel, Harrys Pubar med flera...

Kompetensomrdden & styrkor

e Saljande marknadsforing

e Relationsbyggande forsaljning

e Tillvaxt & bolagsstruktur

e Automatisering & effektivisering
e Tech & innovation

¢ Dataanalys & atgardsoptimering

Arbetserfarenhet

2021 - PAGAENDE O STOCKHOLM, SVERIGE

CCT Technology (Anstallning)

CCT Technology ar ett internationellt
annonsteknologiforetag som anvander Al och ML for att
oOka kundernas lonsamhet och tillvaxt. Foretaget har
kontor i &tta lander och levererar tjanster i éver tjugo.

Arbetar dagligen med att 6ka befintliga kunders
anvandande av plattformen, vilket innefattar forsaljning,
driva produktutveckling, analysering av data och effekter,
se och lyssna pé kund- och marknadsbehov, samt
leverera innovativa losningar.

Spelat en avgérande roll i att under mitt forsta ar
omvandla en utmanande prognos till en betydande
omsattningsokning. Har framgangsrikt drivit initiativ for
att forbattra effektiviteten inom forsaljning och
kostnadsbesparingar samt 6kat kundengagemang inom
olika branscher. Inlett samarbeten med flera av de
ledande aktorerna inom sina respektive industrier. Har
aven etablerat langsiktiga affarsrelationer med flera stora
foretag.

Vi har varit en mindre grupp placerad i Sverige med
liknade forhallandena i dtta andra lander. Detta har starkt
min férmaga att samarbeta tvars 6ver kulturer och
geografiska granser. Erfarenheten har berikat min
forstdelse for globalt ledarskap och strategisk
kommunikation.
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Arbetserfarenhet

32019 - 2020 O STOCKHOLM (SE), ALKMAAR (NL)
Zimplio (Delagare)

Zimplio var en start-up inom system och webbapplikation
med inriktining fastighetsbranschen.

Ansvarig for marknadsforingsaktiviteter i foretaget samt
kapitalanskaffning, framtagning av MVPs. Skapande och
hantering av flowcharts samt att leda utvecklingsteam
internationellt. Utdver det god forstaelse och
baskunskaper inom UI/UX, coding, no-code samt bra
kunskap inom de flesta program som beror
marknadsféring och design.

Stor personlig satsning som tyvarr fick ett hastigt avslut
med anledning av Covid-19.

32017 - 2020 O STOCKHOLM, SVERIGE

BW Digital Growth (Delagare)
Provisionsbaserad marknadsfoéring - Generera mer salj
eller fa fler leads utan risk.

Nya och befintliga malgrupper samt forstdelse for
monster, engagemang samt till i slutandan ett matbart
resultat. Huvudfokus Ads men aven content- och
influence-marketing.

Referenser:

iDeal of Sweden, Nobis Hotel, Miss Clara by Nobis, Urban
by Eklund Stockholm New York, Lansforsakringar,
J.Lindeberg.

32016 - 2021 O STOCKHOLM, SVERIGE

Konsult

e Privatbostader, nyproduktion & kommersiella bostader
inom fastighetsmakleri och fastighetsbranschen. B2B,
B2C och mentorskap. Analysering av salj och
marknadsforing, skapande och implementering av salj-
och marknadsforingsplaner, budgetering samt eget
direkt salj. Erfarenhet av att arbeta mot storre kunder
och mot nya marknader.

e Konsulttjanster inom foretagsutveckling, change
management, foretagsstruktur och marknadsforing.

Referenser:

Eklund Stockholm New York | Urban by ESNY,
Lansforsakringar Fastighetsformedling, Bank of China,
stora, medelstora och sma byggherrar, privata markagare,
Stadpulsen.

[ 2015 - 2015 () STOCKHOLM, SVERIGE
Bro Hof Slott Restaurang (Delagare)

Arbetserfarenhet

Anrika Bro Hof Slott inhyser inte bara tva av Europas
bésta golfbanor utan ocksd en av Sveriges basta
golfkrogar.

e Foretagsevent, konferenser, golftavlingar, brollop samt
restaurang och golfkiosker i varldsklass.

e Tog over och utvecklade befintlig verksamhet.
Framtagning av koncept, inkop, budgetering,
personalhantering, daglig drift samt sakerstallande av
nojda slutkunder. B2C och B2B.

¢ Fran negativt till positivt resultat samt en 6kning till
20% vinstmarginal pa drygt fem manader.

92014 - 2014 () LIDINGO, SVERIGE
Grill Bruno & Langangens Gard (Anstallning)
Restaurangkoncernen "This is our Lidingo".

Grill Bruno ett italienskt hal i vaggen.
e Framtagning av nytt koncept, personalhantering,
inkop, SoMe, samt daglig drift av verksamheten.

Langangens Gard - Café, restaurang & eventlokal.
e Diverse arbetsuppgifter i anslutning till
sommarbrollop, fester och evenemang.

(32010 - 2013 O KLIPPAN, SVERIGE

Best Western Hotel & Harrys Restaurang
(Anstallning)

Verksamheten i Klippan blev utsett till Sveriges mest
rekommenderade Best Western hotell - tre ar i rad, samt

hoégsta enskilda betyg inom Harrys pubar/restauranger.

e Delat ansvar att se till att restaurangerna fungerar
effektivt och lonsamt. Ansvarsuppgifterna innefattar
bland annat rekrytering, utbildning, planering, menyer,
inventering, bestallning av varor samt hantering av
bokningsforfragningar.

Utbildning

O STOCKHOLM

Foretagsekonomiska Institutet / Hogskolan
Vist - 120hp

Externredovisning

Verksamhets- och ekonomistyrning

Marknadsforing

Juridisk oversiktskurs

Forsaljning, forhandling och dialogkonst
Fastighetsformedling introduktion



Utbildning

Fastighetsformedling ekonomi

Fastighetsformedling kommunikation och etik
Beskattningsratt for fastighetsmaklare
Fastighetsformedling juridik

Fastighetsvardering

Fastighetsratt

Byggnadsratt

Fastighetsformedling kvalificerad fastighetsmaklarjuridik

() STOCKHOLM
CCT IT Security

Q) ALKMAAR (NL)
Betty Blocks - Low-Code/No-Code app

() STOCKHOLM
Varderingsstyrt ledarskap

() BEST WESTERN HOTEL
Hotel Management

() HARRYS PUBAR AB
Business Management

© HARRYS PUBAR AB
Restaurangakademin 1 & 2

Q MALMO
Malmo Universitet - Webbutveckling | & 11

() LONDON, KLIPPAN, LIJUNGBYHED
Royal Schools of Music - Akustisk gitarr

Q LJUNGBYHED, KLIPPAN
Samhall & Ekonomi - Inriktning Fotboll &
Ledarskap

Ideella insatser

() LIUNGBYHED, SKANE

Fotbolls- och innebandytranare

Trénare for ungdomslag under flertalet ar. Ansvarade for
att leda traningar och matcher, uppmuntra laganda och
skapa en positiv och larorik miljo for unga spelare.

Sprak
Svenska Modersmal
Engelska Flytande

Alvdalska Forstar tal och skrift

Sprak

Tyska Grundlaggande
Franska Nyboérjare
Privat

Jag ar uppvuxen i Skane, men efter att ha bott i
Stockholm i 6ver tio ar har jag och min fastmé nyligen
flyttat till Mora i Dalarna med véra tva déttrar. Min fastmo
har sina rétter i Alvdalen, vilket gjorde det naturligt for
oss att soka oss hit. Aven om Mora &r var utgangspunkt,
ar jag oppen for mojligheter att arbeta i andra stader och
orter.

| Dalarna uppskattar jag den starka kanslan av
gemenskap och familj, ndgot som padminner mig om min
uppvaxt i Skane och skapar en valkommen kontrast till
storstadslivet.

Privat gillar jag att umgas med familjen och vara vanner.
Sport, matlagning och hemmet &r nagra av mina
personliga favoriter. Med flytten till Mora ser jag fram
emot att hitta nya intressen och bygga nya relationer,
samtidigt som jag fortsatter att utvecklas bade personligt
och professionellt.

Framtidsvision och mal

Med min breda erfarenhet inom affarsutveckling,
forsaljning och marknadsforing vill jag bidra till den
lokala naringslivsutvecklingen. Mitt fokus ligger pa att
bygga ldngsiktiga, fértroendefulla relationer och skapa
hallbar tillvaxt for familjeféretag och andra aktorer i
regionen.

Jag ar 6ppen for bade anstallning och konsultuppdrag,
oavsett projektstorlek eller tidsram. Det inkluderar aven
nystartade projekt och projekt med mojlighet till ett
eventuellt framtida delagarskap.

Jag ar redo att lara mig nytt, oavsett om det ar inom
branscher dar jag har erfarenhet, eller om det ar inom
helt nya omraden. Fér mig &r den gemensamma resan
och de resultat vi stravar efter att na det viktigaste.



